A¥F CLASSIC TRADER

Business De

in Festanstellung

DEINE AUFGABEN

® Persénliche Akquise von Neukunden in Eng-
land

® Betreuung & Weiterentwicklung bestehender
Schltsselkunden

® Qualifizierung & Direktansprache tber ver-
schiedene Vertriebskanéle direkt vor Ort und
aus dem Berlin

® Identifikation und Aufbau von strategischen
Partnerschaften fir eine noch erfolgreichere
Marktpositionierung in England

(® Eigenverantwortliche Planung & Umsetzung
von Vertriebsaktivitdten und Touren

® Verantwortung fiir die Erfiillung von Quartals-
und Jahreszielen

DEIN PROFIL

® Du hast Berufserfahrung im Sales/ Vertrieb

® Du besitzt Einfihlungsvermégen, Empathie
und hast ein sicheres Auftreten

® Ein hohes MaB an Verhandlungsgeschick, Mo-
tivation und eine schnelle Auffassungsgabe
zeichnen Dich aus

UBER UNS

Wir machen den Handel mit klassischen Fahrzeu-
gen besser als je zuvor! Mit Gber 13.000 internatio-
nalen Fahrzeuginseraten und monatlich mehr als
4 Millionen Seitenaufrufen aus aller Welt, sind wir
bereits heute Europas groBter Online-Marktplatz
fur Oldtimer, Youngtimer, Motorrdder und Samm-
lerfahrzeuge. Unser Web-Angebot haben wir Ende
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CLASSIC TRADER

DRIVEN BY DESIRE.

elopment Manager UK (m/w)

® Du verfiigst iber exzellen-
te Prasentationsfahigkeiten und
sicheres Auftreten

® Du kommunizierst flieBend in Deutsch-
und Englisch

DICH ERWARTET

() Der modernste & innovativste Online-Markt-
platz fur Oldtimer & Youngtimer

® Eine ausgezeichnete Arbeitsatmosphare in
einem modernen Internet-Unternehmen

® Eigenverantwortliches Arbeiten und jederzeit
offene Ohren fur kreative Ideen

® Viel SpaB mit tollen Kollegen und jeder Men-
ge Passion fur ,klassische Fahrzeuge"

® Eine attraktive Vergiitung bestehend aus Fi-
xum und erfolgsabhéngigen Bonifikationen

® RegelmiBige Team-Events

2016 um ein eigenes Print Magazin erweitert, wel-
ches seitdem sechs Mal jéhrlich mit einem Auszug
von mehr als 2.000 Fahrzeugen aus dem umfang-
reichen Online-Angebot erscheint.

WERDE EIN TEIL DES CLASSIC TRADER TEAMS & BEWIRB DICH
JETZT ALS BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER UK.

Elisabeth Grahl | jobs@classic-trader.com | +49 30 437 751 917




